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MAYET CONSEIL – QUI SOMMES NOUS ?

MAYET CONSEIL EST UN OP�RATEUR IMMOBILIER MULTIPRODUIT QUI, POUR 
CAPTER TOUTE LA VALEUR DE NOS SAVOIR-FAIRE, OPERE DANS TROIS 
DOMAINES :

IMMOBILIER RESIDENTIEL
IMMOBILIER D’ENTREPRISE
IMMOBILIER D’INVESTISSEMENT

Fonci�re sp�cialis�e, MAYET CONSEIL b�tit pour son propre compte un patrimoine qui 
repr�sentent la classe d’actifs immobilier la plus performante � long terme et nous apportent des 
cash-flows en croissance r�guli�re. 

MAYET CONSEIL ma�trise l’ensemble de la cha�ne de d�veloppement de la recherche 
fonci�re � la livraison. Nous ma�trisons les savoir-faire op�rationnels et de d�veloppement dans 
les trois principales classes d’actifs immobiliers (commerces, bureaux et h�tels, logements). 
MAYET CONSEIL d�veloppe ainsi en France des projets urbains mixtes comprenant tout ou 
partie de ces composantes. D�veloppement des op�rations � la source, s�curit� des cash-flows, 
ce profil unique nous permet d’optimiser le ratio risque/rentabilit�. 
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MAYET CONSEIL – NOTRE STRATEGIE
Les 5 principes qui constituent les cl�s de notre succ�s actuel sont aussi les fondements solides 
de notre avenir.

Construire une croissance rentable
Sans rentabilitÄ, il n'y a pas de dÄveloppement possible.

Notre parcours s'appuie sur la pertinence de nos choix strat�giques, l'excellence dans notre 
m�tier, l'attractivit� de nos produits, la satisfaction de nos clients et l'engagement de nos  
collaborateurs.

D�velopper un business model efficace
La principale force d'une entreprise repose sur la pertinence de son business model. Nous 
disposons lÅ d'un atout majeur.

Notre m�tier de d�veloppeur constructeur nous permet de ma�triser la totalit� de la cha�ne 
immobili�re : recherche fonci�re, conception des produits, contr�le de la construction, 
commercialisation, livraison et service client. Ce qui nous permet d'atteindre nos r�sultats en 
minimisant la prise de risque tant pour le logement, qui est notre cœur de m�tier, que pour 
l'immobilier d'entreprise.

Choisir des implantations s�lectives
Dans un secteur atomisÄ, la pertinence des implantations gÄographiques assure le succÇs et la 
rapiditÄ de notre dÄveloppement.

Ainsi notre d�veloppement en R�gions privil�gie les grandes villes disposant de march�s 
solides, rentables et en croissance.

Anticiper les attentes
Pour maintenir son leadership, une entreprise doit constamment anticiper les Ävolutions du 
marchÄ.

Facteur fondamental de notre avenir, nous b�n�ficions d'un flux migratoire important vers les 
fa�ades atlantique et m�diterran�enne. Ce mouvement entra�ne une demande nouvelle et 
p�renne dans ces r�gions o� nous nous d�veloppons fortement.
En permanence � l'�coute de la soci�t�, nous r�pondons aux nouvelles attentes en d�veloppant 
des r�sidences �tudiantes et h�teli�res. Nous en construisons ainsi � Lyon, Marseille, Nice et 
Toulouse.

En outre, nous sommes conscients que le vieillissement de la population fran�aise n�cessite le 
d�veloppement de r�sidences pour personnes �g�es d�pendantes et nous y r�fl�chissons 
activement.
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MAYET CONSEIL – ACTIVITES
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MAYET CONSEIL – REFERENCES


